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“No marketing ninguém faz
nada sozinho, é preciso uma
acao conjunta entre cliente e

fornecedor para fazer a magia
da comunicacao atingir a logica

do publico alvo.”







CXCLUSIVIDADG

CADA CLIENTE TEM UM PRODUTO, UM PUBLICO, UM JEITO DE VENDER ENTAO PARA MIM
CADA ABORDAGEM E SINGULAR SEM METODOS PRONTOS, SEM FORMULAR MAGICAS.
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O DICGO
SOBRE MIM

30 anos, € um homem que leva o marketing a sério. Sabe que uma marca bem
construida é capaz de transformar o dono do negdcio, seu cliente, sua
comunidade e, quica, o mundo. Aprendeu isso numa trajetoria iniciada em
Londrina. Graduado Publicidade e Propaganda , estudou Tecnologia em
Producao Multimidi, fez pos em

Marketing de Moda em Londres-UK (Central Saint Martins) e um MBA em
Gestao de Marketing e Comunicacao Coorporativa. E continuou em cursos
como psicologia voltada para marketing,

SEO, Inbound Marketing, Analytics, Adwords, Otimizacao e conversao e
Coolhunter,

tudo para ser expert em detectar tendéncias. Na moda e no design
corporativo , atuou com Grupo

Morena Rosa, Cativa Téxtil, Flor D’Agua, A. Yoshi Engenharia, Grupo Lafort,
Gazeta do Povo, RPC,

Park Shopping Barigui, Shopping Catuai, Havan. Foi editor na Revista Duo e na
Drops Magazine.

Nessas experiéncias, aprendeu a importancia de caminhar com o seu cliente.
Hoje, sabe responder de pronto aos clientes: como chamar a atencao? Para
gue chamar a atencao? E o que vocé deve fazer quando for o centro de todas
essas atencoes.
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